
 

 

 

 

    

11111111 月月月月 15151515 日日日日((((金金金金))))    企業代理店企業代理店企業代理店企業代理店フォーラムへフォーラムへフォーラムへフォーラムへ    

㈱㈱㈱㈱アイリックコーポレーションアイリックコーポレーションアイリックコーポレーションアイリックコーポレーション    協賛協賛協賛協賛    !!!!    !!!!    

～～～～金融審対策金融審対策金融審対策金融審対策のののの企業企業企業企業保険保険保険保険代理店向代理店向代理店向代理店向けけけけ生保生保生保生保セミナーセミナーセミナーセミナー～～～～    

    

来店型保険ショップ『保険クリニック』(全国 162 店舗 2013 年 10 月 1 日現在)を展開し、総合

保険コンサルティングサービスを行う株式会社アイリックコーポレーション（本社:東京都文京区 

代表取締役：勝本 竜二 (かつもと りゅうじ)）は、株式会社保険毎日新聞社(本社：東京都千代田

区 代表取締役：真鍋 幸充)が主催の 11 月 15 日(金)開催される 企業代理店フォーラム「変化を迫

られる企業代理店の生命保険募集の在り方」に協賛することとなりました。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【今回のリリースについて】【今回のリリースについて】【今回のリリースについて】【今回のリリースについて】    

金融審議会「保険商品･サービスの提供等の在り方に関するワーキング･グループ」の報告書が今年 6

月に公表され、同報告書の内容を踏まえた保険業法が順調に行けば来年にも施行される見込みであり

ます。今回の企業代理店向けセミナーは、職域募集に関わる変化や課題、保険業法の規制強化・規制

緩和についての説明と各保険会社の講演。規制対策の１つとして当社の保険商品検索･比較システム

『AS-BOX』導入事例など、今後の職域向け保険販売手法のノウハウが分かり易く習得できるセミナー

となっております。 

・リリース URL  http://www.hoken-clinic.com/detail/?id=202 

 

【セミナー【セミナー【セミナー【セミナー概要概要概要概要】】】】    

■ 開催日時 : 2013 年 11 月 15 日(金) 13 時 30 分～17 時 30 分(開場 13 時) 

■ 会    場 : エッサム本社ビル グリーンホール(東京都千代田区神田鍛冶町 3-2-2) 

               (ＪＲ神田駅北口・メトロ神田駅 徒歩 1 分) 

■ 対    象 : 企業代理店限定 

■ 定    員 : １００名 (１社２名まで)  

■ 参 加 費 : 講演会 1人 4,000 円 懇親会 1人 2,000 円 

■ 主    催 : 株式会社保険毎日新聞社 

■ 共    催 : 株式会社アイリックコーポレーション､アメリカンホーム保険株式会社 

              オリックス生命保険株式会社 

■ お問合せ : 株式会社保険毎日新聞社 取材部 電話:03-3865-1405 

■ 申込先   : 保険毎日新聞社のＨＰ http://www.homai.co.jp から 
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【プログラム】【プログラム】【プログラム】【プログラム】    

    

■ 第一部 基調講演 : 中央総合法律事務所 弁護士 錦野 裕宗 氏 (金融審議会委員) 

                      「『保険商品・サービスの提供等の在り方に関するワーキング・グループ』 

報告書 乗合い代理店に係る規制について」 

 

講 演 ① : 一般社団法人 保険代理店協議会副理事長 

株式会社アイリックコーポレーション 代表取締役 CEO 勝本 竜二 

  「金融審などを受けて変化すべき乗合い代理店の戦略と対応」 

             

■ 第二部 講 演 ② : 保険毎日新聞社、㈱アイリックコーポレーション 

「職域向け生保販売の現状および課題と第三分野の市場動向」 

 

講 演 ③ : 保険募集の変化と実例の紹介 

（１）「ＷＥＢシステムについて」 

●オリックス生命保険株式会社 

●代理店の実例(代理店のＷＥＢ募集について) 

（２）「コールセンターの活用」 

●アメリカンホーム保険株式会社  

●代理店の実例(コールセンターを活用した第三分野募集について) 

（３）「これからの職域募集に対応する保険販売システム」 

●株式会社アイリックコーポレーション 

●代理店の実例(社員が比較、検討できる“職域募集の販売ツール”) 

 

■ 懇親会 １７時４５分～１９時 

 

 

 

【株式会社アイリックコーポレーション【株式会社アイリックコーポレーション【株式会社アイリックコーポレーション【株式会社アイリックコーポレーション･『･『･『･『保険クリニック保険クリニック保険クリニック保険クリニック』』』』について】について】について】について】    

業界に先駆け、来店型個人向け総合保険コンサルティングサービスを1999年に開始して以来、来店型保険シ

ョップ『保険クリニック』を(全国162店舗 2013年10月1日現在)展開し、法人及び個人向けの保険コンサル

ティング業務ならびに保険代理店向けの保険販売ソリューションを提供している保険総合代理店です。専門

のコンサルタントが、当社独自開発の保険分析・検索システム『保険IQシステム』を使用し、お客様一人ひ

とりのご要望に合わせた最適な保険プランのご案内を行っています。特定の保険会社に偏らないコンサルテ

ィングには定評があり、顧客・保険会社・代理店の【三者利益の共存】を目指し事業を展開しています。 
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